
 
 

  Seite 1 von 3 

 

 

 

 

 

  Vorstellen der Ideen / Geschäftsmodelle  
Du hast bereits eine Idee? Dann stell sie dem/der Mentor(in) und den weiteren 

Teilnehmenden in der Session vor. 

 

 

 

 

Start der Sessions in parallelen Räumen 1 und 2 
 

  

 

 
  

 
Von der Idee zum Geschäftsmodell  
Du wirst mit dem Konzept Business Modell Canvas, sowie Businessplan bekannt gemacht 

und befähigt mit diesen Tools umzugehen. 

 

 

 

 

 Aus deinem Business Model Canvas wird dein Businessplan 
Hier wird Expertinnen-/Expertenwissen, worauf es bei einem Businessplan ankommt und, 

wie das Business Modell Canvas besser genutzt werden kann, vermittelt. 

 

 

Alle in RAUM 1 für Arbeitsphase I 
 

 

 

  „Wer ist mein Kunde, wie tickt dieser und wie erreiche ich 

ihn?“ 
Lerne mehr über deine Zielgruppe(n) und Kundentypen. 

 

  „Wie groß ist mein Markt und wie kann ich mit meinem 

Business Geld verdienen?“ 
Lerne mehr über Markt- u. Wettbewerbsanalyse Fähigkeiten. 
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  „Was kostet es mich, meine Idee umzusetzen und was 

brauche ich dafür?“  

Lerne mehr über anfallende Kosten bei der operativen Umsetzung deiner 

Vorhaben. 

 

 „Wie kommt mein Produkt zum Kunden und was kostet 

mich das?“  

Vertiefe dein Wissen in Bereich Marketing. 

 

 

Wechsel in RAUM 1 

Verbleiben in RAUM 1 

 
  

 

Welche Formen der Finanzierung gibt es und wie überzeuge 

ich andere von mir und meiner Idee? 

Lerne mehr zu Formen der Finanzierung insb. für Start-ups und erhalte 

nützliche Hinweise für den Pitch vor möglichen Investorinnen/Investoren. 

 

 

 

 

 

 
  

 

„Was ist rechtlich & steuerlich bei einer Gründung zu 

beachten?“ 

Lerne wichtige Grundlagen zu Rechtsformen und Steuern.  

 

  

 

„Was ist bei digitalen Geschäftsmodellen und Online-

Präsenz zu beachten?“ 

Lerne wichtige Grundlagen bei digitalen Geschäftsmodellen/Online-Präsenz 

im Hinblick auf Datenschutz und Lizenzen. 

 

 

 

  

 

„Wie vermarkte ich mein Business?“ 
Lerne, wie du Strategien erarbeiten und erkennen kannst mit 

Schwerpunkt auf die Themen: Kundensegmente, Werteangebot, Kanäle 

& Kostenstruktur 
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Kurzer Recap und Ausblick auf Ablauf des zweiten Veranstaltungstages

 

  

 

„Von der Gründungsidee bis hin zur Skalierung:     

Was kann ich von anderen lernen?“ 
Erhalte Impulse für (d)ein Vorhaben und Raum für Fragen. 

 

 

 

 

  

 

Impuls Pitch 
Erhalte Impulse zur Kommunikation und trainiere deine Präsentationsfähigkeiten. 

 

 

   

Zusammenfassung der beiden Eventtage 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


